
Informa TechTarget Portal
Données GTM unifiées. De la R&D au ROI. 
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Introduction à Informa TechTarget Portal
Accélérez votre go-to-market et obtenez de meilleurs résultats 
dans votre stratégie, votre marketing et vos ventes.
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Optimisation de la productivité du Go-To-Market de bout en bout. 
Informa TechTarget Portal est une solution modulaire qui permet aux équipes GTM d’accéder 
plus efficacement, sur le marché, à des audiences adaptées à leurs besoins. S’appuyant sur les 
données d’intention propriétaires les plus précises et les plus exploitables du secteur, chaque 
module est conçu pour des usages spécifiques. Les données et informations d’Informa TechTarget 
permettent d’harmoniser l’ensemble de votre GTM, de la stratégie à la vente, afin que chaque groupe 
d’utilisateurs puisse être plus efficace dans son travail.

Pourquoi les équipes GTM choisissent le portail Informa TechTarget
Accédez au plus grand 
réseau d’acheteurs 
qualifiés
Accédez à plus de 50 millions 
de membres opt-in sur 220 
sites d’information. Nos 
données exclusives sur les 
intentions des acheteurs sont 
directement observées à partir de 
l’engagement sur nos contenus 
au cours du cycle d’achat, offrant 
une granularité et des éléments de 
contexte inégalés.

Conçu  
spécialement  
pour vos équipes
Chaque module est adapté aux 
besoins spécifiques de la stratégie, 
de la génération de la demande et 
des ventes. Qu’il s’agisse d’enrichir 
les bases de données, de renforcer 
la communication ou d’éclairer la 
planification, chaque information 
repose sur le comportement réel 
des acheteurs.

Données  
GTM  
unifiées
Un espace centralisé pour toutes 
les équipes GTM rationalise les 
opérations, accélère le ROI et 
harmonise les stratégies au sein 
de votre organisation.
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Les modules du portail 
Des informations personnalisées pour chaque équipe
Pour des stratégies, des campagnes et des conversations plus intelligentes

Signaux stratégiques 

Mettez en place des stratégies plus intelligentes grâce 
à des informations dynamiques et en temps réel sur 
vos marchés. Validez et optimisez vos plans de vente, 
comprenez les tendances comportementales des 
acheteurs et bénéficiez d’analyses d’experts et de 
recommandations personnalisées.

Gestion de la demande

Touchez plus précisément un plus grand nombre 
d’acheteurs potentiels. Identifiez, dans les comptes, les 
acheteurs actifs engagés sur des sources éditoriales 
fiables et optimisez les performances de vos 
campagnes grâce à des informations en temps réel.

Market Monitor Search accounts...

Expert Services

Market Monitor

Strategy

Admin Tools

View: Strategy

ProfileIT

Download
Executive Summary Buyer Profile Topics Content Vendors Influencing

Analyze the research habits of buyers in your markets. Informa TechTarget’s latest buyer intent data and Enterprise Strategy Group anlyst insights help B2B Tech organizations 

refine their go-to-market strategies and execution.

FILTERS

Market: AI Software and Services Industry: AerospaceSubmarket EmployeesRegion: EMEA +23 Time Frame: Last 7 Days

Key Metrics

TOTAL ACTIVE ACCOUNTS i

3,768 5%

BUYER ACTIVITIES i

9,127 10%

VENDORS INFLUENCING i

300

Buyer Activity Over Last 7 Days

3K

2K

1K

500

0

1.3K Average

9/08 9/09 9/10 9/11 9/12 9/13 9/14

Most Active Submarkets by Activity

750K

1.0M

500K

250K

0

*Click to see all submarkets

AI & Data 
Science 

AI-enabled 
Infrastructure

AI Machine 
Learning

Generative 
AI 

AI Software Agentic AI 

Leads Search accounts...

Strategy

Demand

Dashboards

Admin Tools

View: Marketing

ProfileIT

Home

Intent Data

Content Hub

Leads

Overview Campaigns Your Promotions
Save PDF

This dashboard provides an aggregate view of all active Informa TechTarget Campaigns and Your Promotions.

VIEW Segment: All Solution Areas

Key Metrics

ACCOUNTS ENGAGED i

901 61%

LEADS DELIVERED i

1,200 72%

TOTAL ENGAGEMENTS i

1,434 93%

BUYING GROUP PROSPECTS i

3,000 208%

Lead Delivery Over Time

500

400

300

200

100

0

Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec Jan

Paid Leads Your Promotions Buying Group Prospects

Buying Group Size

10+

6 - 9

2 - 5

26%

41%

33%

Buying Group Seniority

C-Level / Executive
Team

EVP / SVP / VP / AVP

DirectorManager
Staff

8%
11%

25%
35%

21%

Account Re-Engagement

0%

2%

4%

6%
8%

10%

12%

14%

16%

i
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Données d’intention

Accélérez votre pipeline grâce au ciblage des comptes 
et des prospects à forte valeur ajoutée. Concentrez-
vous sur les acheteurs les plus actifs et vos comptes les 
plus engagés, et bénéficiez d’informations détaillées 
sur les comptes et les prospects, intégrées de manière 
transparente à vos systèmes.

Données d’intation dédiées aux ventes

Donnez aux vendeurs les moyens d’agir grâce à des 
informations exploitables pour une prospection précise 
et productive. Identifiez les comptes les plus actifs, les 
membres du groupe d’achat et les centres d’intérêt de 
chaque individu afin d’organiser davantage de RDV et 
de générer davantage de revenus. Disponible pour les 
commerciaux dans l’outil et dans leurs workflows.

Prospect Intent Search accounts...

Prospecting

Add to SEP

Highlights

Accounts

Prospects

Strategy

Dashboards

Admin Tools

View: Sales

ProfileIT

Home
Top Accounts
There are 500+ account(s) total

Advanced Filter

14 Prospects Most Recent Highlights

The Walt Disney Company 84

35 Prospects Most Recent Highlights

Website Visit

Account Entry Point

New Prospect

Employees:  24,999

Industry:  Aviation & Aerospace

Last Activity was 8 days ago

National Aeronautics and Space Administration (NASA) 72

86

50 Prospects Most Recent Highlights

Account Entry Point

Website Visit

New Prospect

Revenue:  $63,1M

Employees:  235,175

Industry:  Financial Services

Last Activity was 11 days ago

HSBC plc

9 Prospects Most Recent Highlights

Account Entry Point

Website Visit

New Prospect

Revenue:  $327,8M

Employees:  990

Industry:  Software Services

Last Activity was 7 days ago

Boeing 93

Choose user and list

OTHER USER’S LISTS

Overall

Top Accounts

Untapped Potential

Viewed your Content

Clicked on Banner Ad

Visited Your Website 4

Confirmed Projects

LIST

499

493

24

145

Favorites 5

Elena Rodriguez

Tom Marsden

Sarah Thompson Eric Saunders

Brody Jameson Samantha Olivera

Accounts Search accounts...

Prospecting

Add to SEP

Highlights

Accounts

Prospects

Strategy

Dashboards

Admin Tools

View: Sales

ProfileIT

Home
Top Accounts
There are 500+ account(s) total

Advanced Filter

14 Prospects Most Recent Highlights

The Walt Disney Company 84

35 Prospects Most Recent Highlights

Website Visit

Account Entry Point

New Prospect

Employees:  24,999

Industry:  Aviation & Aerospace

Last Activity was 8 days ago

National Aeronautics and Space Administration (NASA) 72

86

50 Prospects Most Recent Highlights

Account Entry Point

Website Visit

New Prospect

Revenue:  $63,1M

Employees:  235,175

Industry:  Financial Services

Last Activity was 11 days ago

HSBC plc

9 Prospects Most Recent Highlights

Account Entry Point

Website Visit

New Prospect

Revenue:  $327,8M

Employees:  990

Industry:  Software Services

Last Activity was 7 days ago

Boeing 93

Choose user and list

OTHER USER’S LISTS

Overall

Top Accounts

Untapped Potential

Viewed your Content

Clicked on Banner Ad

Visited Your Website 4

Confirmed Projects

LIST

499

493

24

145

Favorites 5

Les modules du portail 
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Réels résultats en termes de chiffre d’affaires
• Meilleure identification des acheteurs

Identifiez avec précision les acheteurs à forte valeur ajoutée
présents sur le marché.

• Meilleure compréhension des acheteurs
Obtenez des informations précises sur les cycles d’achat et les
comportements d’achat.

• Prise de décision basée sur les données
Faites des choix plus judicieux dans toutes les fonctions GTM.

• Efficacité commerciale améliorée
Ciblez et engagez les prospects de qualité.

• Croissance accélérée des revenus
Raccourcissez les cycles de vente et augmentez le niveau des
transactions.

Libérez le potentiel des données GTM unifiées et obtenez 
de meilleurs résultats, de la R&D au (ROI). Contactez-nous 
pour planifier une démonstration ou en savoir plus.

https://reg.techtarget.com/TechTargetfr-Product-Walkthrough_TTfr-Product-Walkthrough.html
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À propos d’Informa TechTarget

Informa TechTarget (Nasdaq : TTGT) informe, influence et met en relation les 

acheteurs et les vendeurs de technologies du monde entier afin d’accélérer la 

croissance, de la R&D au retour sur investissement.

Avec une portée inégalée de plus de 220 sites web hautement ciblés et spécialisés 

dans les technologies, ainsi que plus de 50 millions d’utilisateurs autorisés, Informa 

TechTarget possède une compréhension et une connaissance uniques du marché 

technologique.

Grâce à ces utilisateurs et à leurs données, nous proposons des services 

numériques et basés sur les données, qui ont un impact significatif et des résultats 

mesurables pour nos clients.

•	 Des informations fiables qui façonnent le secteur et éclairent les investissements 

•	 Des renseignements et des conseils qui guident et influencent la stratégie

•	 Des publicités qui renforcent la réputation et établissent un leadership éclairé

•	 Du contenu personnalisé qui suscite l’intérêt et incite à l’action 

•	 Une génération d’intentions et de demandes qui cible et convertit avec plus de 

précision

Informa TechTarget a son siège social à Boston, dans le Massachusetts, et possède 

des bureaux dans 19 pays à travers le monde. Pour plus d’informations, rendez-vous 

sur informatechtarget.fr et suivez-nous sur LinkedIn. 

https://www.informatechtarget.fr/
https://www.linkedin.com/company/informatechtarget/

